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01 INTRODUGTION DU PROJET

Nous sommes un groupe d’'étudiants actuellement en premiére année
de BUT TC et nous avons réalisg, dans le cadre de notre SAE de
Communication Commerciale et Vente, une levée de fonds pour
I'’événement de la soirée “Incroyable Talent du Pays de Meaux” ainsi que
des supports de communication pour promouvoir cette soirée.

L'association que nous avons choisie pour ce projet est le Rotary Club
de Meaux. Cette association a pour objectif de créer des événements et
soirées associatives afin de reverser les fonds récoltés a diverses autres
associations humanitaires.

L'association choisie fait partie du “Rotary International”, qui rassemble
35 221 clubs depuis le 30 septembre 2015, présents dans prés de 200
pays et régions. L'ensemble de ces clubs Rotary compte plus de 1 400
000 membres appelés Rotariens, répartis dans plus de 46 000 Rotary
Clubs.

Le président actuel du Rotary Club de Meaux est Christophe Vielpeau ;
il nous dirige et nous aide a effectuer nos missions au sein de son projet.

Notre campagne de collecte de dons permettra donc & l'association de
trouver plus de donateurs pour le projet actuel, qui est une soirée sur le
théme “Incroyable Talent”. Des talents de toute la région, et méme d'au-
deld se réuniront dans un spectacle dont les bénéfices seront reversés a
la Croix-Rouge de Meaux dans I'objectif d’‘acheter une camionnette qui
servira de banque alimentaire dans les communes voisines de Meaux.




L"EQUIPE

Sara Onalis Mehdi El Fakkany

Au cours de ce projet, nous avons tous eu des réles différents, mais qui
nous ont permis de travailler ensemble de maniére complémentaire.
Afin d'étre le plus efficace possible, une organisation a été nécessaire.

Anatole : Le Relevant Master : est garant de la pertinence, de
I'originalité et des sources d'information vérifiées et validées du rendu
collectif.

Auréane : La Quality Master : veille a ce que toutes les consignes
soient prises en compte et de la remise du rendu collectif au bon
format.

Saif : Le Production Master : s‘assure de la qualité rédactionnelle et
visuelle du rendu collectif.

Sara : L'Inclusion Master : anime la team pour que tous contribuent de
vive voix/ par écrit.

Mehdi : Le Maitre du temps ainsi que le motivateur : il gére donc le
temps afin d’éviter les retards, mais aussi est I pour aider ses
coéquipiers a travailler plus efficacement et régulierement.




D' PRESENTATION DU PROJET

DIAGNOSTIC

Le Rotary Club de Meaux est une organisation associative du Pays de
Meaux.

Celle-ci réalise des actions et événements dans le but de reverser des
fonds aux associations humanitaires telles que LA CROIX ROUGE, LES
RESTOS DU COEUR... (voir annexe - reporting réunion avec Monsieur
Vielpeau).

Lors de la premiére édition du Pays de Meaux a un Incroyable Talent, les
membres du Rotary ont réalisés eux-mémes une offre commerciale de
sponsoring & proposer aupres des entreprises dans le secteur de Meaux.

Ces derniers ont diffusés leur offre partenaire de sponsoring & travers un
support de communication et ont réussi a récolter 15 000 euros.

Nous avons donc mis en place un plan d'action pour cette deuxieéme
édition et Le Rotary Club de Meaux s’est réjouit de savoir que des jeunes
du CFA Descartes se joignent a ce projet.

Nous avons donc mis en place un plan d'action pour réaliser la levée de
fond de la Soirée Incroyable Talent de Meaux tout au long des mois de
Novembre, Décembre et Janvier.

L'objectif était de viser grand et par extension de dépasser les objectifs du
Rotary Club de Meaux qui est de 20 000 euros pour la deuxiéme édition du
Pays de Meaux a un Incroyable Talent le 3 février 2024 au Colisée de
Meaux.

Nous avons donc mis en place un plan d'action pour cette levée de fond
et nous nous sommes mis en relation avec les entreprises locals.
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02

Plan de Découverte de Vente du Rotary Club de Meaux

Présentation du Rotary Club de Meaux:

e Mission : Organiser des événements comme des soirées pour collecter
des fonds au profit d'organisations humanitaires, notamment la Croix-

Rouge.
e Réseau Mondial : Utilisation de leur vaste réseau pour organiser des

événements de grande ampleur.

Valeurs du Rotary :

 Les valeurs clés incluent la camaraderie, l'intégrité, la diversité, le
service et le leadership, observés et mis en pratique tout au long du
projet.

Concept de la Soirée “Incroyable Talent du Pays de Meaux”:

e Inspiration : Basé sur le concept de «La France a un Incroyable Talent»,
adapté localement & Meaux.

o Evénement : 17 artistes (danseurs, chanteurs, etc.) se produisent
devant 1200 spectateurs, évalués par les sponsors.

 Histoire et Objectifs : La premiére édition a attiré 1200 spectateurs et
collecté 15 000 euros. La seconde édition, prévue le 3 février 2024, vise
a surpasser ces chiffres, avec le soutien des jeunes du CFA Descartes
pour une soirée mémorable.

Stratégie de Collecte de Fonds:

e Initiative de M. Vielpeau : Développement d'un concept de sponsoring
pour les entreprises locales. Offre de visibilité aux marques via les
réseaux sociaux du Rotary et durant la soirée

» Offres de Sponsoring : Les entreprises participent financiérement via
différentes offres de sponsoring, contribuant ainsi aux dons en faveur
de la Croix Rouge de Meaux.

* Visibilité des Sponsors : Présentation des logos des entreprises
partenaires lors de I'événement, leur offrant ainsi une visibilité auprés
des 1200 spectateurs attendus.
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Destination des Fonds Récoltés et Informations sur le Client
Répartition des Bénéfices:

* Tous les bénéfices de la soirée, incluant les fonds des
sponsors et les recettes des billets d'entrée, seront
intégralement reversés a la Croix Rouge de Meaux.

e Projet de la Croix Rouge : Achat d'une camionnette pour
servir de banque alimentaire dans les communes voisines
de Meaux, destinée aux personnes démunies.

Notre Client : Christophe Vielpeau

* Initiative : Président du Rotary Club de Meauy, initiateur de
'événement “Incroyable Talent du Pays de Meaux” en 2022.

e Succes et Continuité : Suite au succes de la premiere édition
en 2023, il planifie une seconde édition.

* Collaboration : Sollicité pour associer notre projet scolaire d
celui du Rotary Club, M. Vielpeau a accepté dinclure des
jeunes de notre école.

e Rencontre et Missions : Rencontre le 6 novembre pour une
présentation de l'association, et attribution de missions
spécifiques pour la levée de fonds.

Besoins et Objectifs du Client

* Offre Commerciale de Sponsoring : Création et proposition
d'offres de sponsoring adaptées aux entreprises de Meaux.

» Démarchage dEntreprises : Utilisation de divers moyens de
prospection pour atteindre l'objectif de signer au moins deux
contrats de sponsoring.

 Prospection Média : Etablir un contrat de partenariat avec un
média pour promouvoir 'événement.

/[ rues



Cahier des charges : Offres de Sponsoring et Plan de Prospection

Elaboration des Offres de Sponsoring :

Objectif : Rendre les offres de sponsoring accessibles a toutes les
entreprises du secteur de Meaux.

Offres :
o silver (300€) : Logo sur 1/8 de page du tract, diffusion sur écran
géant et réseaux sociaux, plus deux places pour le spectacle.
o (600€) : Mémes avantages que Silver mais avec logo sur
1/4 de page du tract et quatre places pour le spectacle.
o Platinum (1500€) : Logo sur 1/2 page du tract, statut de jury, et
10 places offertes.

Plan d’'Action pour le Démarchage des Entreprises :

Fichier Prospects d'Entreprises - Meaux et Environs : Cibler les
entreprises potentiellement intéressées, en privilégiant le contact
direct avec les gérants.

Prospection Téléphonique : Utilisation de la méthode CROC pour
un plan d’appel téléphonique ciblé, débutant avec les entreprises
du centre commercial “Les Saisons” de Meaux.

Prospection Physique : Démarchage de 66 entreprises dans Meaux
et alentours (Mareuil Les Meaux, Nanteuil-les-Meaux, Poincy),
utilisant la méthode CROC et les 4x20, et collecte de coordonnées.

Prospection e-mailing : Relances par e-mail et téléphone, en
groupes répartis, pour maintenir lintérét des entreprises.

Outils de Suivi de Prospection : Utilisation des logiciels tel que
Google Workspace pour la communication et le partage de
documents, assurant un suivi organisé sur 4 mois.

Partenariat Média : Réalisation d'un fichier de prospection pour les
médias locauy, visant & promouvoir lévénement & travers des
articles de journaux ou des spots radio.

Résultats des Actions de Prospection :

Détail des actions et techniques utilisées pour le démarchage

efficace des partenaires potentiels.



02 AGTIONS/RESULTATS

Nous allons maintenant analyser les différentes actions menées lors de
cette levée de fonds. Cette analyse inclura les méthodes de prospection
utilisées et leurs résultats, afin d'évaluer leur impact sur notre efficacité
commerciale.

PROSPECTION TELEPHONIQUE

Afin de trouver des entreprises pouvant soutenir financierement notre
association, dans le but de donner ces fonds da la Croix Rouge, nous avons
mis en place une stratégie de prospection téléphonique ciblée. Nous
avons commencé par établir une liste compléte des entreprises locales a
Meaux, Mareuil-les-Meaux et Nanteuil-les-Meaux, en utilisant notre base
de données. On les a toutes contacté. (voir Annexes P20-21-24).

Cette premiéere étape nous a permis de repérer les entreprises intéressées
par un partenariat avec notre association. Pour confirmer leur
engagement et officialiser leur participation, Nous les avons relancer a la
fois par téléphone et par email. Ces communications incluaient 'envoi de
documents nécessaires, (Voir Annexes 25-29)

@, PROSPECTION PHYSIQUE (DU 06/11)

Suite & I'absence de résultats concluants lors de la prospection
téléphonique, nous avons pris la décision le 06/11/23 de nous rendre
directement sur place. Nous avons alors divisé 'équipe en deux groupes.
Un premier composé de Mehdi, Sara et Auréane, et un second avec Saif et
Anatole. Etant véhiculés, ces derniers ont pris en charge une zone de
prospection plus étendue, englobant Meaux, Mareuil-Les-Meaux et
Nanteuil-Les-Meaux, tandis que le groupe de Mehdi s'est concentré sur la
zone commerciale de Nanteuil-Les-Meaux. Malgré le nombre important
d'entreprises que nous avons visitées, les seuls retours que nous avons
obtenus nous ont indiqué d'envoyer un e-mail comprenant toutes les
informations a leurs responsables.(Voir Annexes 22-23)




02 ACTIONS/RESULTATS
@, PROSPECTION PHYSIQUE (DU 20/11)

4

Le 20/11/23, en raison de la situation, nous avons décidé de tenter une
nouvelle fois la prospection sur le terrain. Saif, Anatole et Auréane se sont
déplacés a Meaux, tandis que Mehdi et Sara se sont chargés de relancer les
entreprises déja visitées le 09/11/23 et de progresser sur les missions
attribuées par le Rotary Club de Meaux. Cette fois-ci, les retours ont été
nettement plus positifs, avec une quinzaine d'entreprises montrant un intérét.
(Voir Annexes 22-23).

<1 RELANGE E-MAILING

Au cours des mois de décembre 2023 et janvier 2024, Anatole, Saif et Sara
ont relancé les entreprises par mail afin de s’assurer que les premiers
retours positifs que nous ayons recgus étaient toujours valables.

Sur les 25 entreprises relancées, nous avons eu 4 retours positifs.

(Voir Annexe p25 a 29-31)
EVASION
HAD IU Ma radio wa régjon!

Afin de promouvoir notre événement "Soirée Incroyable Talent du Pays de
Meaux’, nous avons pris contact avec Radio Evasion, une station trés
populaire en Seine-et-Marne. Nous avons réussi & négocier un partenariat
avec Mme Bruel de Radio Evasion.

Selon les termes de l'accord, la radio s'engage a diffuser des annonces
promotionnelles, tandis que le Rotary Club de Meaux mettra en avant son
logo sur tous les supports de communication liés & événement.

Heureusement, Radio Evasion a accepté notre proposition en fournissant
un contrat détaillé avec des clauses spécifiques. Celui-ci inclut une offre
de trois spots publicitaires de 20 secondes chacun, qui seront diffusés
pendant cing jours a partir du 29 janvier.

Cette collaboration revét une importance cruciale pour la visibilité de
notre événement, profitant de I'audience considérable de la radio.

l PAGE 8
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ELABORATION OFFRE GCOMMERGIALE

Pour attirer un éventail varié d'entreprises et répondre a leurs différents
budgets et besoins en visibilité, nous avons congu trois offres distinctes :

1. L'offre Silver (300€) :

* Publicité : Positionnement du logo de I'entreprise sur 1/8 de page dans
le programme de 'événement. Cette taille est idéale pour les petites
entreprises cherchant a gagner en visibilité sans un gros
investissement.

* Billets Offerts : L'offre comprend deux invitations pour assister &
'événement, permettant aux représentants de I'entreprise de profiter
du spectacle et de réseauter.

2. L'offre cold (600€):

* Publicité Etendue : Avec une publicité sur 1/4 de page, cette offre vise
les entreprises souhaitant une visibilité accrue. C'est un excellent
compromis entre coult et exposition.

* Plus de Billets : Cette offre inclut quatre billets, donnant 'opportunité &
un plus grand nombre de représentants ou clients de I'entreprise de
vivre I'expérience.

3. L'offre Platinum (1.500€) :

e Role de Jury et Grande Visibilité : Laspect unique de cette offre est la
possibilité pour un représentant de I'entreprise d'étre membre du jury
durant I'événement. De plus, avec une publicité sur 1/2 page, elle offre
la plus grande visibilité parmi nos offres.

e Nombreux Billets : Incluant dix billets, cette offre est parfaite pour les
entreprises souhaitant inviter un groupe important de clients ou
d'employés.

Chaque offre a été congue pour maximiser la satisfaction des entreprises
partenaires, en fonction de leur budget et de leurs objectifs de visibilité.
(Voir annexes pages 32-33.)
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Grdce a notre détermination au cours de ces longs mois de prospection,
nous avons eu la chance de voir le fruit de notre travail. Parmi ces
entreprises, quatres sont devenues partenaires de notre événement.

o Guillo (plombier, chouffogiste) a souscrit d |'offre Gold de 600 euros,
cela nous a permis de reprendre confiance en nous durant cette
longue prospection.

e Poulain (mogosin de jordinerie) a souscrit a I'offre Gold de 600 euros,
étant une entreprise déja implantée dans le secteur, il ont choisi de
soutenir notre projet sans hésiter,

e Tek Gym (salle de sport) a souscrit & l'offre Silver de 300 euros. Nous
avions relancé a plusieurs reprises cette société qui semblait
intéressée deés le début de notre campagne de prospection.

o Inter Hotel de Villenoy a souscrit & I'offre Silver de 300 euros. Cette
petite société semblait intéressée de rencontrer les chefs
d’entreprises de Meaux durant cette soirée. Ce point de rencontre
entre les souscripteurs, leur permettra de développer leurs réseaux.

De plus, certaines entreprises ont choisi de contribuer de maniéere
différente : Chapon a offert des chocolats pour I'événement, Lilie
Boutique, quant a elle, a fourni des des produits d’épicerie fine. Ces
contributions, bien que non monétaires, apportent une valeur
significative et contribuent & l'atmospheére unique et mémorable de
'événement.

NOS PARTENAIRES DE CONFIANGE
Jotdinerie @ E EE

oullain i

?3& CHAPON

JLJ\U CHOCOLATIER




CONGLUSION DU PROJET

RETOUR EXPERIENCE INDIVIDUEL -
RETOUR DE SAIF:

Ce projet a été pour moi une expérience extrémement enrichissante,
axée principalement sur la prospection pour l'offre partenaire. Travailler
sur cet événement m'a donné une occasion unique de comprendre les
stratégies et d'acquisition de partenaires.

Ma responsabilité principale était de trouver et de convaincre des
partenaires potentiels, une tdche qui a mis a I'épreuve mes
compétences en communication et en négociation.

J'ai dd identifier les entreprises susceptibles d'étre intéressées par notre
événement, les approcher de maniére stratégique et les persuader de
lintérét de devenir partenaires.

Cette expérience a considérablement renforcé mes compétences en
prospection commerciale, un atout essentiel pour mon développement
professionnel futur.

RETOUR DE MEHDI:

Travailler sur un projet de groupe sur une longue période m'a sensibilisé aux
défis de maintenir sa concentration. Cette expérience m'a également
permis de développer mes compétences en matiére de prospection et de
rédaction.

De plus, travailler avec un organisme de cette ampleur m’a certes quelque
peu intimidé, mais m’a surtout appris la rigueur qu'il faut pour mener un
projet tel que celui ci.

En définitive, cette expérience me sera plus que bénéfique pour mes projets
futurs.

RETOUR DE SARA

Je tiens & partager ma satisfaction quant au travail que nous avons effectué
lors de ce projet SAE Vente.

Observer que tous nos efforts de démarche de prospection ont eu une finalité,
me permet de confirmer que la persévérance est trés importante dans ce
milieu.

Savoir qu’une association bénéficiera du fruit de nos efforts est encore plus
une reconnaissance de notre travail.




RETOUR EXPERIENGE INDIVUDEL-
RETOUR DE ANATOLE:

Cette expérience professionnelle a été extrémement enrichissante,
contribuant significativement au développement de mes compétences en
organisation d'événements et en gestion de projets. La collaboration avec
des partenaires sérieux a renforcé ma capacité a planifier et & anticiper,
garantissant ainsi un déroulement fluide et le respect des délais.

Le travail en équipe a mis en lumiére limportance de la complémentarité
des compétences, chague membre apportant une contribution unique et
indispensable. Dans cette optique, jai mis en place des outils de suivi de
projet pour assurer une communication efficace et un suivi optimal de
lavancement avec mon groupe.

Les échanges avec des professionnels des médias et de 'événementiel ont
été particulierement formateurs, notamment lors des négociations avec
Radio Evasion, ou jai pu mettre en pratique mes compétences en
négociation. Cette expérience a également confirmé mon intérét pour le
relationnel et le domaine commercial.

La satisfaction de finaliser des contrats de sponsoring et de voir les
résultats de notre persévérance en prospection a été gratifiante. Je suis
fier de ce projet accompli avec mon équipe et reconnaissant envers le
Rotary Club de Meaux pour cette opportunité.

Au final, cette expérience m'a permis de grandir en comprenant les
exigences professionnelles et le dévouement nécessaires a la gestion
réussie d'un projet.

RETOUR DE AUREANE:

En tant que membre du projet de levée de fond du Rotary Club de Meauy,
j'ai pu participer a la prospection physique, téléphonique, a la gestion des
délais et a la relance des entreprises.

C’était ma toute premiére expérience en prospection. J'ai donc découvert
un monde que je ne connaissais pas et j'en ai appris beaucoup. J'ai
développé des aptitudes essentielles en vente, e-mailing, prospection
physique et propositions de projet ; des qualités essentielles pour mon futur

professionnel proche et d long terme.



GONCLUSION

RETOUR EXPERIENGE GOLLEGTIF -

En conclusion, chacun d'entre nous éprouve une grande fierté d'avoir
participé a ce projet associatif. Nous tenons a exprimer notre profonde
gratitude au Rotary Club de Meaux pour nous avoir offert cette
opportunité unique. Cette expérience s'est avérée étre non seulement
enrichissante sur le plan professionnel, mais aussi extrémement
bénéfique sur le plan personnel pour tous les membres de notre équipe.

Au cours de ce projet, nous avons chacun acquis et développé de
nouvelles compétences essentielles, particulierement dans les
domaines de la gestion de projet, de la prospection ainsi que la vente.
Ces compétences s'avéreront indispensables pour nos futures carrieres.

De plus, en travaillant ensemble, nous avons tissé des liens solides, ce
qui a grandement contribué & la cohésion et a l'efficacité de notre
groupe. L'expérience de collaboration étroite et de résolution de
problémes en équipe nous a appris limportance de la communication,
de la confiance mutuelle et du soutien. Ces interactions nous ont
permis non seulement d'atteindre nos objectifs de maniere plus
efficace, mais aussi de créer des souvenirs et des relations qui
perdureront bien au-deld de ce projet.

En résumé, cette aventure nous a permis de grandir ensemble, tant sur
le plan professionnel que personnel, et nous sommes convaincus que
les lecons apprises au cours de ce projet auront un impact positif
durable sur chacun d'entre nous.




ANNEXES

PLANNING DE GESTION DE PROJET :

T ——T LTERTRIE) T e —
7H TH TH TH 3H30 3H30 Pﬂ 3H30
REUNION AVEC MONSIEUR: RENDU LIVRABLE _|SOUTENANCE
PROSPECTION TELEPHONIQUE |VIELPEAU AFIN D ETRE AU CLAR SAE ORALE
SUR NOS MISSIONS QUI SONT , COMMUNICATION
TROUVER AssociaTion | UPRES DES ENTREPRISES DE GREFFEES ASON PROJET + il
MEAUX POUR SPONSORING O LA |ococheion oiecre auprts | PROSPECTION SUR MEAUK
DES ENTREPRISES AFIN DE
TROUVER DES DONATEUR
PROSPECTION AUPRES DE
ASSOCATION TROUVEE :
REUNION + PROSPECTION AUPRES |PLUS DE 30 ENTREPRISES
REALISATION B B P v ot ST o | DE 30 ENTREPRISES DANS MEAUK | DANS MEAUX / VILLENOY /|
VIELPEAL ET 5E5 ALENTOURS POINCY / MAREUIL LES
|meaux
NNING CHEF DE PROJET MERDI |SARA
prirh iy AUREANE ANATOLE AUREANE SAIF
NG C L ANATOLE ANATOLE  [AUREAME SAIF SARA MEHO!

PLANNING GHEF DE GROUPE

Dates SAE VENTE |Chef de groupe

11/10 Anatole
25/10 Anatole
06/11 Auréane
20/11 Saif

30/11 Mehdi

04/01 Sara

05/01 Saif

19/01 Auréane
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PLAN DE DECOUVERTE ROTARY GLUB DE MEAUX

Plan de découverte de Rotary Club de Meaux

Rotary

Club de Meaux

1. Acteurs

Le Rotary club de Meaux est une association sous la forme d'un club service qui collecte des fonds
pour réaliser des actions ou verser directement les fonds & une association. Le directeur de
I'association est Christophe Vielpeau, notaire & Meaux et & Lieusaint.

- Une levée de nourriture & Auchan pour les SDF de Meaux

« Un don de sang pour |a Crolx Rouge & la Cathédrale de Meaux

- Salon des Santons [créateurs de poterie vendent leur création pour verser leur fonds aux
assoclations)

- Salon du Checolat

- Auto Mato Show (tour de voiture de luxe & BE pour verser intégralité des récoltes aux
associations)

- Voyage pour les enfants malades

- Financement d'une salle de sport & I'hdpital de Meaux

3. Projet actuel

Présentation de la soirée Incroyable Talent de Meaux

Soirée au Colisée de Meaux avee un public de 1250 personnes

40 candidats qui passent devant le public

Chant/Danse/ Autres

Vente de billets commence le 2 janvier

5 euros b place - tous dges

Talents du pays de Meaux et les communds voisines

La soirée est le 3 février 2024

Différentes tétes d'affiche pour la soinée The Eagles - In the Cannes - Lucie The Voice Kids
Chiffre d'affaires de Fannée derniére : 20 000 euros

5000 euros place d'entrée et 15 000 euros de sponsers

mairie de Meaux montrant les prestations des
|que Fon peut retrouver sur la page Facebook du

Hie Meaux de la Croix rouge, dans le but d'acheter
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iy Club de Meaux :
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REPORTING REUNION AVEC MONSIEUR VIELEPEAU - CONSIGNES

Reporting Réunion avec Monsieur Vielpeau

1) Présentation du Rotary Club de Meaux

Le Rotary club de Meaux est une association sous la forme d'un club service qui collecte des fonds pour
réaliser des actions ou verser directement les fonds & une association.

Les différents événements qu'ils ont réalisés |'année demniére au profit des associations :

e - Levée de nourriture & Auchan pour les SDF de Meaux

+ - Don de sang pour la Croix Rouge a la cathédrale de Meaux

s - Salon des santons (créateurs de poterie vendent leur création pour verser leur fonds aux
associations)
- Salon du chocolat
- Auto Moto Show ( tour de voiture de luxe a 8 euros pour verser l'intégralité aux associations)
- Voyage pour les enfants malades
- Financement d'une salle de sport a I'hopital de Meaux

2) Présentation de la soirée Incroyable Talent de Meaux

- Soirée au Colisée de Meaux avec un public de 1250 personnes

- 40 candidats qui passent devant le public

- Chant/Danse/ Autres

- Vente de billets commence le 2 janvier

5 euros la place - tous &ges

- Talents du pays de Meaux et les communes voisines

- La soirée est le 3 février 2024

- Différentes tétes d'affiche pour la soirée The Eagles - In the Cannes - Lucie The Voice Kids
- Seules choses & payer par |'association : Techniciens - Nourritures - Pub si besoin

Une vidéo a été réalisée I'année derniére par la mairie de Meaux montrant les prestations des artistes,
les sponsors de la soirée et I'ambiance.
On ne réalise pas cette vidéo, on ne s'en occupe pas.

En Janvier teasing de la soirée, chaque jour un artiste est dévoilé sur les réseaux jusqu'a la soirée -
Motre réle, relayer les informations du Rotary sur nos réseaux Facebook, LinkedIn, Instagram.

00 va l'argent de |a soirée : I'argent est verse 4 la section de Meaux de la Croix rouge, dans le but
d'acheter une camionnette qui livrerait de la nourriture dans les communes voisines de Meaux aux plus
démunis.

Projet Levée de Fond;

Création d'une offre commerciale a travers un support de communication
Démarchage des entreprises de Meaux et ses alentours

Prospection Physique

E-Mailing aux entreprises de Meaux

Prospection Téléphonique

Contacter les médias (Radios) pour inciter le public & venir




04 PROSPECTION ASSOCIATION
ml '| FICHIER ASSOCIATION DE BASE

lAssociation Lieu

ILes amis de Rita Bussy-Saint-Antoine
IL‘Arche d'Eternite Noisy-le-grand
IAPAC (Association de Protection Animale Canavéroise) Chenneviére-Sur-Marng
IAssociation Saint-Maurienne des Amis des Animaux Saint-Maur-des-Fosses
IRéves de toit Seine-et-Marne
IGagny‘ Pet and Co Gagny
IGAPAS - EAM Noisy-Le-Grand Noisy-le-Grand
IUn chien dans la ville Champs-sur-Marne
IAssociatinn Casacat Noisy-Le-Grand
IRefuge de la Fondation Assistance aux Animaux a Villevaudé Villevaudé
IAssociatinn chats et compagnie Nogent-Sur-Marne
IAssociation Mieux Lire Mieux Ecrire Aucun
IAssociatiun Stéphane LAMART "Pour la défense des droits des animaux" | Boissy-Saint-Leger
|BooGIaw Champigny-sur-Marne
lAssociation des Amis Bénévoles des Animaux d'Alfortville Alfortville

lAssociation Chats des Rues Montreuil

Association Toutous Du Monde Nogent-Sur-Marne
S0S Villages d'enfants Paris

IAssociation Scott & Co - Aide aux enfants malades (Siege) Meaux

Sourire d'enfant Champs sur marne

MBotary Club de Meaux Meaux

FIGHIER SEGMENTE QUALIFIE

[Escaeton Tyoe Qasscciaon | NUMEre 08 Telepnonemna  [ore Memer e [heponee ]
Ies amis de Rita Animal C y Lien Busgy-Saint-Antoine NON
N'arche dEtemité Animal 06 15 16 18 05 ien Noisy-le-grand NON
PAC (Association de Protection Animale Canavéroise) Animal 07 69 87 36 69 Lien Chennevigre-Sur-Marne | NON
luswcialion Saint-Maurienne des Amis des Animaux Animal ign Saint-Maur-des-Fossés |NON
Iiéves de toit Animal 06 60 75 88 58 Lien Seine-et-Marne NON
tasny Pet and Co Animal gagnypetandco@gmail.com Lien Gagny NON
GAPAS - EAM Noisy-Le-Grand Autisme 01 89 41 04 % Aucun Noisy-le-Grand NON
Ln chien dans la ville Animal 0612 82 26 79 Lign Champs-sur-Marne NON
pssociation Casacat Animal associationcasacat@gmail.com Lien Noisy-Le-Grand NON
efuge delaf ion Assistance aux Animaux a Villevaudé Animal 0160262048 Lien Villevaudé NON
hissociation chats et ¢ i Animal 0651037343 Aucun Nogent-Sur-Marne NON
fissociation Mieux Lire Mieux Ecrire Apprendre la langue 07 8483 28 16 Lien Aucun NOM
hssociation Stéphane LAMART "Pour la défense des droits des animaux” Animal 01 46 81 54 64 Lien Baissy-Saint-Leger NON
PooGlaw Animal 0643420617 Lien Champigny-sur-Marne | NON
‘ssociatian des Amis Bénévales des Anil d'Alfortvill Animal 0149 77 68 67 Aucun Alfortville NON
luswcialion Chats des Rues Animal 0148513132 Aucun Montreuil NON
I\ssocuatian Toutous Du Monde Animal 0602 03 25 54 Lien Nogent-Sur-Marne NON
'05 Villages d'enfants Enfants Malade 015507 2525 Lien Paris NOM
‘ssociatian Scott & Co - Aide aux enfants malades (Siége) Enfants Malade 06 86 68 01 83 Aucun Meaux NON
'ourire d'enfant Enfants Malade 04 743084 22 Lien Champs sur marne
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4 PROSPEGTION ASSQGIATION

04.1

CONTACT PRESIDENT ROTARY CLUB DE MEAUX

Proposition Projet Scolaire Association ! =]

o Anatole Cieslak 1. 20 r @ %

Monsieur Vielpeau,

Bonjour,

Mows sommes un groupe de cing dtudiants du CFA Descartes, en formation de Techniques de Commercialisation & Champs-sur-Mame.

Au cours de natre premiéne année, NOLS SvONs oUr mission de créer un projet ik avec une assotiation afin de rendre un rapport écrit ef une soutenance orale pour 1a fin du maols de janvier,
Motre mission jusqu'a cette date est de mettre en place une campagne de collecte de dans et délaborer une communication commerciale visant & apporter une plus-value significative &
wolre associalion. Vous rouverez davantage de détails concemant notre projel dans I plagquette jointe

S5l une collaboration avec notre &quipe vous intéresse, mercl de blen voulolr nous répondre directement & cet e-mall. Nous appréclenions également sl vous pouviez inclure des informations
pertinentes concemant volne association.

Dans ['attente de votre retour, nous vous adressons nos melleures salutations.
Bien & vous.

Sara Onalis, Anatole Chesiak, Saif Golaup, Mehd El Fakkany, Auréane Da Siva

+ Répondre ~ Transférer [}

BILAN RESULTAT OPERATION PROSPECTION

Tout a commencé par la recherche de notre association. Nous
devions nous mettre d'accord sur plusieurs aspects : le lieu, la cause
défendue, et méme la taille de I'association. Nous avons donc
sélectionné 21 associations, toutes diverses et variées, mais
partageant un point commun : des causes qui nous touchent.
Heureusement, sur les 21 associations contactées, 2 semblaient
porter un intérét pour notre projet, soit 9,5% : Le Rotary Club de
Meaux et Sourire d'Enfant.

Suite @ une courte réflexion, dictée par notre manque cruel de
temps, nous étions tous d'accord pour collaborer avec Le Rotary
Club de Meaux. Leur projet humain nous intéressait avant tout, et
leur calendrier concordait parfaitement avec celui de notre SAE.

PAGE 18




04 PROSPECTION ASSOCIATION
04-1 MAIL PROPOSTION DE PROJET ASSQGIATION

Madame, Monsieur,
Bonjour,

Nous sommes un groupe de cing étudiants du CFA
Descartes, en formation de Techniques de
Commercialisation @ Champs-sur-Marne.

Au cours de notre premiéere année, nous avons pour
mission de créer un projet lié€ avec une association afin
de rendre un rapport écrit et une soutenance orale pour
la fin du mois de janvier.

Notre mission jusqu'd cette date est de mettre en place
une campagne de collecte de dons et d'élaborer une
communication commerciale visant a apporter une plus-
value significative a votre association. Vous trouverez
davantage de détails concernant notre projet dans la
plagquette jointe.

Si une collaboration avec notre équipe vous intéresse,
merci de bien vouloir nous répondre directement a cet e-
mail. Nous apprécierions également si vous pouviez
inclure des informations pertinentes concernant votre
association.

Dans l'attente de votre retour, nous vous adressons nos
meilleures salutations.
Bien A vous.

Sara Onalis, Anatole Cieslak, Saif Golaup, Mehdi El

Fakkany, Auréane Da Silva



04 PROSPECTION ASSOCIATION
0[' ’l SCRIPT APPEL TELEPHONIQUE ASSOGIATION

Bonjour, je m'appelle [Votre Nom] et je suis étudiant(e) en Techniques de Commercialisation (BUT TC) au
CFA DESCARTES. Je vous appelle concernant un projet scolaire pour lequel nous cherchons une association
partenaire. Auriez-vous quelques minutes pour en discuter ?

SiI'Associatio Accepte: Sil'Association Refuse:

Association : Oui, bien sar, nous Association : Je suis Association : Cela semble
serions intéressés par une désolé(e), mais nous ne intéressant, mais
collaboration. Pouvez-vous sommes pas en mesure de malheureusement, nous

m'en dire plus ? collaborer pour le moment. n‘avons pas assez de temps a
Vous : Avec plaisir ! Notre Vous : Je comprends tout & consacrer d un tel projet
projet consiste & [expliquez fait. Serait-il possible de actuellement.
brievement le projet]. Nous connaitre les raisons afin de Vous : Je comprends, le
pensons que votre association mieux orienter nos futures temps est une ressource
pourrait apporter une valeur demandes ? Et auriez-vous précieuse. Pourriez-vous
significative a ce projet grace & des recommandations suggérer un moment plus
[mentionnez les raisons d'autres associations qui opportun dans l'avenir pour
spécifiques]. Comment pourraient étre intéressées reconsidérer cette
pourrions-nous formaliser cette par notre projet ? opportunité ?

collaboration ?

Fin d’appel Fin d’appel
Vous : Merci beaucoup pour
votre temps et considération.
Nous apprécions votre ouverture
& cette discussion. Serait-il
possible de rester en contact
pour d'éventuelles collaborations
futures ?
Association : [Réponse de
l'association]

Vous : Parfait, merci encore
pour votre temps. Je vous
souhaite une excellente journée
"




04 PROSPECTION ENTREPRISE

04 1 SCRIPT APPEL TELEPHONIQUE ENTREPRISE

Bonjour, je suis [nom prénom], membre d'un groupe d'étudiants du CFA Descartes. Dans le cadre d'un projet
scolaire, nous collaborons avec l'association Rotary Club de Meaux, une organisation dédiée & l'organisation
d'événements caritatifs. Nous préparons actuellement une soirée sur le theme "d'Incroyable Talent’, offrant
une opportunité publicitaire exceptionnelle pour les entreprises locales.

En tant que sponsor potentiel, votre entreprise bénéficiera d'une visibilité tout au long de la soirée, devant un
public captif, renforgant ainsi votre présence locale et élargissant votre clientéle potentielle. De plus, votre
contribution soutiendra des projets locaux essentiels, témoignant de votre engagement envers la
communauté. Serait-il possible de discuter de cette opportunité avec le patron de votre entreprise?

SilEntreprise Accepte : Si 'Entreprise Refuse:

Entreprise : Oui, bien sar, nous Entreprise : Cela semble

serions intéressés par une Association: Je suis intéressant, mais
collaboration. Pouvez-vous désolé(e), mais nous ne malheureusement, nous
m'en dire p|US 2 sommes pas en mesure de n qvons\pqs assez d\e
Vous : Avec plaisir ! collaborer pour le moment. ressource & consacrer & un
Votre intérét est trés apprécié. Vous : Nous comprenons, tel projet actuellement.
Pour faciliter la suite, je vous ~ orC! davoirprisletempsde  Vous: Je comprends, si
transmets mes coordonnées considérer notre proposition. jamais votre e\!o|ut|on 9vp|ue
(email : "..", numéro:"."). Je Nous vous souhaitons une n’hésitez pas a reconsiderer
vous enverrai immédiatement excellente journée. notre proposition.
par email les différentes offres
partenaires pour que vous
puissiez faire votre choix. C'est
un honneur de vous avoir
comme sponsor. Merci et
bonne journée. A bientét.
Vous : Merci beaucoup pour .4 4
Find'appel Find'appel

votre temps et considération.
Nous apprécions votre ouverture
a cette discussion.
Association : [Réponse de
l'association]
Vous : merci encore pour votre
temps. Je vous souhaite une
excellente journée !"




04 PROSPECGTION ENTREPRISE

FICHIER DE BASE DES ASSUGIA"RIINESAP& SECTEUR DE MARNE LA VALLEE -

JAssociation Lieu

ILes amis de Rita Bussy-Saint-Antoine
IL‘Arche d'Eternité Noisy-le-grand

IAPAC (Association de Protection Animale Canavéroise) Chenneviére-Sur-Marne
IAssociatinn Saint-Maurienne des Amis des Animaux Saint-Maur-des-Fossés
IRéves de toit Seine-et-Marne
IGagnv..r Pet and Co Gagny

IGAPAS - EAM Noisy-Le-Grand Noisy-le-Grand

IUn chien dans la ville Champs-sur-Marne
IAsscciation Casacat Moisy-Le-Grand
IRefuge de la Fondation Assistance aux Animaux a Villevaudé Villevaudé
IAssociation chats et compagnie Mogent-Sur-Marne
Iﬂ\ssociatiun Mieux Lire Mieux Ecrire Aucun

IAssociation Stéphane LAMART "Pour la défense des droits des animaux" | Boissy-Saint-Leger
IBODGIaw Champigny-sur-Marne
IAssociation des Amis Bénévoles des Animaux d'Alfortville Alfortville
IAssociation Chats des Rues Montreuil
IAssociation Toutous Du Monde Nogent-Sur-Marne
ISOS Villages d'enfants Paris

IAssociation Scott & Co - Aide aux enfants malades (Siége) Meaux

ISourire d'enfant Champs sur marne

IRotag Club de Meaux Meagx

FICHIER QUALIFIE DES ENTREPI\I’%II&EUSX-SEGTEUH MARNE LA VALLEE -

Ies amis de Rita Animal Lien Bussy-Saint-Antoine NON
I'Arche d'Eternité Animal 0615 16 18 05 ien Noisy-le-grand NON
‘Pﬂc [Association de Pratection Animale Canavéroise) Animal 07 69 87 36 69 Lien Ch idre-Sur-M; NOM
I\ssocialion Saint-Maurienne des Amis des Animaux Animal 0632 75 07 47 Lien Saint-Maur-des-Fossés | NON
Iléves de toit Animal 06 60 75 88 58 Lien Seine-et-Marne NON
tdsn\r Pet and Co Animal gagnypetandco@gmail.com Lien Gagny NOMN
GAPAS - EAM Noisy-Le-Grand Autisme 01 894104 Aucun Noisy-le-Grand NON
p/n chien dans la ville Animal 0612 82 26 79 Lien Champs-sur-Marne NON
pussociation Casacat Animal associationcasacat@gmail.com Lien Noisy-Le-Grand NON
efuge dela F ion Assi e aux Ani a ill dé Animal 0160 26 2048 Lien Villevaudé NON
fissociation chats et compagnie Animal 0651037343 Aucun Nogent-Sur-Marne NON
fissociation Mieux Lire Mieux Ecrire Apprendre la langue 07 84 83 28 16 Lien Aucun NOM
fissociation Stéphane LAMART "Pour la défense des droits des animaux™ Animal 01 46 8: 64 Lien Boissy-Saint-Leger NON
PooGlaw Animal 0643 42 06 17 Lien Champigny-sur-Marne | NON
‘ssociatian des Amis les des Ani d'Alfartvill Animal 0149 77 68 67 Aucun Alfortville NON
tssucialion Chats des Rues Animal 0148513132 Aucun Montreuil NON
‘ssociatian Touteus Du Mande Animal 06 02 03 25 54 Lien Nogent-Sur-Marne NON
'05 Villages d'enfants Enfants Malade 0155072525 Lien Paris NON
ssociation Scott & Co - Aide aux enfants malades [Siége) Enfants Malade Aucun Meaux NOMN
'ourire d'enfant Enfants Malade Lien Champs sur marne




| T

04 1 SUIVI DE PROSPECTION du 06/11
|

Date de la prospection : le 6 novembre 2023

Heure Intitule Objet Sulte a donner
9h30- Rendez-vous avec Monsieur | Présentation du Rotary | Projet de vente : levée de
11h00 Viglpsay, représentant du Club fonds de 15000 euros (en

Rotary Club de Meaux Présentation de la plus de la prospection de
soirée « Incrovable Mensieur Viglpeay) auprés
talent » des entreprises de la région
Description de notre de Meaux (hors bangues,
réle dans cette soirée grandes surfaces
Projet support de alimentaires et concessions
communication automobiles)

Projet de vente
Projet de communication :
Gf Compte-rendu de la | Elahrration d'un dossier de
réunion ci-dessous sponsoring + plan de
communication
11h00- Recherche de talents pour Lycee Bossuet Pas de suite

12h00 les pré sélections 2023 dans | Collége Ste Marie
les établissements scolaires | Lycée Coubertin

et dépdét de I'affiche IMA du Pays de Meaux
Collége Henri IV
Lycée Moissan
Lycée Jean Vilar
_}g%g' Pause déjeuner
13h00- Prospection aupres des Présentation de [a
17h00 entreprises pour le projet de | soirdée et dépdt du
vente dossier sponsor
OKE — Mareull les Meaux Intéresse, donne Rappeler le 13/11
linformation a son
responsable
CASH PISCINE- Mareull les | Intéresse, donne Reppeleriedarl |
Meaux linformation & son
responsable
wrn Iy AL = " r
BalX Tinformiation & son
responsable
ICAKRD — Mareull les Meaux | Pas inléressa ¢ar,., Fas de suite
COOWDOER ntégné
AT COURTAGE- Mareul Tos | Intéresse, donng Fappeerienay |
Tinformation & son
responsable
CENTRE TE FORMATION [T , Gonng Fappeerienam | B Lt e
(51 Mareuil les Meaux Tinforrnation & son rappel

responsable
MAISONS NTLF- Mareullles | Pas inléresse Gar.pas | Fas de suile Fas de suile
de budget

BaALX
FATSTR STILL- Marew Tes

0 : | Fappeler fe 1T
it M 2 800 Pas de sulte
(ES TAISGRS COW Tres iniGressa parle | Fappeler 1o 19T 5 pas de e Cemule
el hes Meaux Prosel, nous rappedle rapoe _—
dans la semaing
AISONS SESAME Mareull | Pas intéressé ¢ar pas | Pas de suite
o Maaun de budgat
SOFES T-WaroaT 65— Trossa, s Fassara | Pk 00 5o El
EaLX dirgctement par
Monsieur
MERFHIS Mareul les hMea a5 GAL.pas | Fas de sune
NUREAL VALLEE- Nared ?1’ 5 FoppelenlenEm |
jos Meatn finformation & son Reppelerienary |
responsable
LOUE CLUE- Mareul les In rriaes pour don | Rappeler le 13711 = pas de
BaLX de jouets, nous rappelie | rapgel Rappeleniedsil |
dans la semaine
AISON KERTEL-Marewl les | Pas inéressé ¢ar pas | Pas de suite
BALX e budgat
0 BOUT DU MONDE- [Pas inléresss Gar, pas | Pas 08 sule
tareil les Meaux de budpat
FAHT- Maredl les Mealx Tntéressa, donne Fappelerle 1901 |
Minforrmation & son
nesponsable
[GIFT-Mareul Tes Meaw: Pas inléressé car,pas | Fas de suile = ga Sulle
de Sponsoring en
] giniral
OFFOUILLE-Fameal Tes | Interesse, donne Foppoerlena |
BAL linformation & son
responsable
DN 165 Weaw: | 1m ) Fappolecienam |
TNnformation & son
responsable
RER CHOCOLAT- Pas intéressé car.pas | Pas de suile
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04-1 SUIVI DE PROSPECTION 20/11

Date de la prospection : le 20 novembre 2023

Heure Intitule Objet Suite a donner
11h00- Prospection auprés des Présentation de la
12h00 entreprises pour le projet de soirée et dépdt du
vente dossier sponsor
FRISQUET — MEAUX Aftenie de retour par mail
m.doublot@frisquet.fr

IRON GYM — MEALIX Altente de retour par mail

Iron-gymi@hotmail. fr
Inter-hotel Altente de retour par mail
H7712@theoriginalshotels.com
:mzcn Pause déjeuner
13h00- Chapon Tntéressé pour dorner | Alterte de retour par mail
17h00 meaux@chapon.com des chocolats & la
sirée MAL, + PIECE
JOINTE ENVOYE
dmarions51100@gmail.com Intéressé, nous envoie | Aftente de retour par mail| |
un retour par mail
MAIL, + PIECE JOINTE
ENVOYE
Thomas.jeuland/ /@gmail.com | Intéressé, nous envae Attente de retour par mail
La mie caline un retour par mai
MAIL.+ PIECE JOINTE
ENVOYE
hardyetdepreyte mail.com Intéressé, nous envoie | Attente de retour par mail
Hardy unJeiouroarmal
+ E
EMVOYE
VETEMOVICE eV eranda Tntdressé, nous envole | Allente de refour par mail
Vie Vemnda jpar
MAIL + PIECE JOINTE
El
‘multyprn T Tn@resss, Nous envole | ANEnte Oe Ietour par mail
Ity ool [par
MAL, + PIECE JOINTE
ENVOYE
meaL tem.fr Intdressé, nous envole | Aflente de retour par mail
Aubade |par
MRJL, + PIECE JOINTE
ENVOYE
MmeaL L fr Intdressé, nous envole | Allente de retour par mail
Kygiad, um retour par mail
WAL+ PIECE JOINTE apharmaciedumarchelorange. Afiente de retour par mal
EMVOYE Pharmacie du marche
TATSON com Marew] Jes Meawux | Ineresse, FlJI-IS BIVOIE | ALEnte mwpw mall Br‘LIﬂCI.I'nDI'I'I.I EFZmassurances. i , NOUS envoie IEEIE aE Eﬁr par ITHIE
un retour par 2 M Assurances un retour par mail
ML+ Pf.ECE JOINTE MAIL,+ PIECE JOINTE
EMVOYE ENVOYE
Tekgymy Tbgmall com Tnidressa, naus envoie | AHente ge relour par mall dirmeauxiagroupepouliain.com Aftente de refour par mall
Tk Gym un retour par Boullain
AL, + F'fEGE JOINTE
ENVOYE
mea locakasar Ir\lérasaémemuﬂ FHente de retour par mail |Emilie suay@sanguliodr | [Alienie de retour par man |
Locakase. un retour par Gulln
m+ PIECE J¢ JC||NTE
Nacima, igafitir mfmé nous ‘TWE Atlente de retour par mail contaci@iiamingocanage.com Intéressé, nous envoie | Altente de relour par mail
oiaaft L ratoer per mal i retou i
EMNUQ* L -;,E‘[ECE JOINTE GRS uwn L+ I;I?':‘aéEn?é)lNTE
YE
oo ve-arena fr hlﬁmsaémemua Arente de refour par mail Eplensd de Ia Féle Aitente de relour par mall
i @L PIECE IC J0|NTE
P
EMVOYE
Fpb.meaLx@@gmail.com Intéresse, nous envole | Atlente de retour par mail
un retour par mail
MAIL.+ PIECE JOINTE
ENVOYE
O {zarden Pas [plgrksse carpas | Allente de refour par mail
les fonds
PGmD AU ERgma. Com Trifresss, nous emolo AHenkte de relour par sl
Point B LN E10UF Dar mai
MAIL + PIECE .I0|NTE
ENVOYE
TR 7Sy VAR g el Com TVGresses, NOUS ervore | AHENEe O IeLour par mai
: L setns nat s |
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04 1 TABLEAU PROSPECTION TELEPHONIQUE ENTREPRISE
m

AuShopping Saison de Meaux |09 B8 50 02 06 CONTACT ROTARY DIRECT
Nesice Délice AuShopping Saison de Meaux |01 50 08 74 00 nous rappelle vendradi 28
lnmcnd Thiary Fernme AuShopping Saison de Meaux 0164 365575 v CONLACIEr San Manager
IAmnand Thiery Homme AuShopping Salson de Meausx 01 64 36 5570 méme magasin
| T Au ing Saison de Meawx |06 63 64 62 12 Répondeur
Jeiotech usa AuShopping Saison do Meaux 098197 74 34 Pas do réponse, & rappeler
Bcamite Marcguinerie AuShopping Saison de Meaux |01 64 351766 Répondeur
IChauuasa AL ing Saison de Meaux 01 60010015 va nous rappeler
| Al ing Saison de Meaux |01 60320377 Répondeur
h«n-nuos Telecom AuShopping Saison de Meaux 01 G0 36 18 24 Mauvais numdno
IJemmIan AL Salson de Meaux 01 60 OB 95 06 essayer de rappeler
Empruntis AuShopping Saison de Meaux |01 60 32 42 42 won 1§
Jesinetic Contor AuShopping Saison de Meaux  [01 64 36 07 50 Arappeier
Ercetence AuShopping Saison de Meaux |01 60 3804 76 pas de répanse
oot Locker AL ing Saison de Meauwx |01 60 44 52 24 Mauvais numéro
frranci Provest AuShopping Saison de Meaux |01 54 35 28 57
foataxy Park AuShopping Saison dé Meaux |01 60 38 56 98
Neenerale doptigue AuShopping Saison de Meaux |01 50 25 35 &1
BHam Al ing Saison de Meaux  |(+33)8 05 08 88 88
WHistoire Dot AuShopping Saison de Meaux  [01 650322074
| I AuShopping Saison de Meaux |01 85 84.03 30
Weft de Bruges Au ing Saison de Meaux |01 60 24 32 23

i AL ing Saison de Meaux |01 603813 80
Rso Miano AuShopping Saison de Meaux |01 64 35 16 93
L atelier des saisons Au ing Saison de Meaux |01 64 34 71 19
[La boutique du eoiffeur AuShopping Saison de Meaux |01 54 351950
J-a vignery AuShopping Saison de Meaux |01 60 44 50 31
BLeroy Merlin AL ing Saison de Meaux |01 64 35 19 50 NOUS RECONTACTE
Ithali Confort AL ing Saison de Meaux 0148 76 16 51 Rappeler dans une semaing
WMaison 123 Al ing Saison de Meaux |01 60 09 64 07
Prange AuShopping Saison de Meaux  [01 64 33 20 37
WMare Orian A Saison de Meaux 0160 322079 Appeler Sige
BMaster Services Au ing Saison de Meauwx |01 64 3502 15 potentiel intérst
Wicromania AuShopping Saison de Meaux |01 64 3584 32 appeier le sitge
foss Barber's AuShopping Saison de Meaux |01 6023 7822 rappeler vendredi 2810 & 10h
Boonta Vision AuShopping Saison de Meaux |01 B5 48 22 55
Jorchestra Al ing Saison de Meaux |01 60 2243 54
Framacie AuShopping Saison de Meaux  [09 72 38 0649
Pririt AuShopping Saison de Meaux |01 60 44 35 85
Frromo Au ing Saison de Meaux |01 70 96 17 53
BRrougegorge Lingerie AuShopping Saison de Meaux |01 50 24 67 20

de AuShopping Saison de Meaux 0160 09 21 60

AuShopping Saison de Meaux |01 64 35 23 90

AUSHGPPING

SAISONS DE MEAUX

eentre cammercial Auchan




04

0 4 -l MAIL PROSPECTION ENTREPRISES

Bonjour,

Le ROTARY CLUB DE MEAUX organise le Samedi 3 février 2024 au Colisée de Meaux &
20h00 la seconde édition de sa soirée-événement : « Le Pays de Meaux a un Incroyable
Talent ».

Plus de 15 candidats s'affronteront sur scéne pour élire I'incroyable Talent du Pays de
Meaux 2024 : chanteurs, musiciens, des danseurs, humoristes, sportifs, etc.....

Vous trouverez en piéce jointe le visuel de l'affiche.

Dans le cadre de cette soirée, un programme sera mis & disposition des spectateurs que nous
espérons nombreux pour encourager les talents sur la scéne du Colisée,

L'an dernier, pour la premiére édition, la soirde s'est joude & guichet fermé en rassemblant
plus de 1200 spectateurs au Colisée de Meaux |

Le programme contiendra bien évidemment toutes les informations concernant les artistes
mals également des encarts publicitaires pour lesquels je vous sollicite.
Vous trouverez en piéce jointe notre offre partenaires avec les différentes formules
possible :

& Une publicité dans le programme :
Offre SILVER : 300,00 Euros pour 1/8° de page Ad + 2 places offertes pour la soirée
Offre GOLD : 600,00 Euros pour 1/4 de page A4 + 4 places offertes pour la soirée.

+ Etre membre du jury + une publicité dans ce programme :
Offre PLATINIUM : 1.500,00 Eurospour étre membre du jury + 1/2 de page A4 + 10 places
offertes pour la soirée

Le logo des sponsors défilera également sur un écran & loccasion de la soirée.
Une communication mentionnant les sponsors de I'événement sera également faite sur les
réseaux sociaux (Facebook et Linkedin).

Cette soirée est un événement populaire et convivial,

le vous remercie de me retourner le « BON DE SOUSCRIPTION » aprés ['avoir complété dés
que possible afin de permettre d'insérer VOTRE LOGO dans le programme,

Le versement de la participation de votre entreprise (300 Euros, 600 Euros ou 1500 Euros)
est a faire sur le compte du Rotary Club de Meaux dont vous trouverez I'IBAN en piéce jointe,
en précisant dans le libellé du virement la mention : « Au bénéficie de I'lncroyable Talent du
Rotary de Meaux ».

Ce versement sera bien évidemment déductible dans les charges de votre entreprise au
titre des frais nublicitaires.

Les bénéfices de la soirée seront reversés pour une action menée par la Croix Rouge du Pays
de Meaux : achat d'un véhicule afin d’acheminer I'aide alimentaire aux personnes en grande
précarité, isolées, dgées et sans mobilité ou moyens de transport.

Des carnets de tickets d'entrée peuvent &tre mis 4 votre disposition si vous souhaitez inviter
vos collaborateurs et vos clients.

Vous pouvez également proposer a vos proches et vos amis de venir encourager les talents a
l'aide du lien d'inscription en ligne ci-aprés :

https://rotary-club-de-meaux assoconnect.com/collect/description/368442-w-le-pays-de-me
aux-a-un-incroyable-talent

N'attendez plus : rejoignez le Club des partenaires du Pays de Meaux a un Incroyable
Talent !

le vous en remercie par avance et reste bien entendu 3 votre disposition pour tous
renseignements complémentaires,

Bien & vous
Anatole Cieslak
06 84 80 70 05




PIECE JOINTE MAIL - BON DE SOUSCRIPTION

04.2

Rotary L'Amitié au service de I'Action
Club de Meaus

LE PAYS DE MEAUX A UN INCROYABLE TALENT

Soirée du 3 février 2024 organisée par le ROTARY CLUB DE MEAUX

Au Colisée de Meaux, 73 avenue Henri Dunant

MNom de la société :

pppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppp

BEEEEEEEEEEEEEE BB R R R

TElEphomE : cooviiiiiiiiiiiiiiiiiieeiniees Courriel (@) :

ppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppppp

Souscription d'une publicité simple (1/8"™ de page format Ad) --------eeeceaeaeeee 300 €
Souscription d'une publicité double (1/4 de page format Ad) --=---eeeecemeencnacan 00 €
Membre du JUry =---=cseeesmeme e s en e e e eanneanes | 500 €

Nous vous remercions de joindre votre logo et votre texte pour la réalisation des supports
publicitaires.

A nous retourner & : rotarymeaux@gmail.com

47 boulevard Jean Rose, 77100 MEAUX
Portable : 07 83 56 24 08
Le

Nom du signataire :

Cachet et signature

ROTARY CLUB DE MEAUX, 15 rue Sophie de Choiseul 77470 POINCY




PIEGE JOINTE MAIL - PROJET ACHAT

042 |

croix-rouge francaiss

UNITE LOCALE du PAYS de MEALX
63 avenue Henri DUNMANT
77100 MEAUX

PROJET

Devant l'augmentation du nombre de bénéficiaires de l'aide
alimentaire par la CROIX ROUGE du pays de Meaux dont des personnes
en grande précarité, isolées, dgées et sans mobilité ou moyens de
transport,

La Croix Rouge va mettre en place pour ces personnes, une
activité de portage a domicile ou d'accompagnement tant sur la ville
de MEAUX que dans les villages environnants (domiciles particuliers,
petits collectifs, hotels 115 d’Isles les Villenoy, de Penchard et Mareuil
les Meaux...)

Pour remplir cette mission il est nécessaire d’avoir un véhicule
approprié permettant selon les cas une distribution 3 domicile ou un
transport depuis le lieu de résidence au lieu de distribution.

UNITE LOCALE DE MEALUX 83 avenue Henr Dunant 77100 MEAUX -

PAGE 28
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04.

RELEVE D'IDENTITE BANCAIRE

dentifiant national de compta bancaira - RIB

Banque Guichat HN* compha Cla Cigvise Diamiciliabion
00T )| 0001760111 1] EUR CIC MEAUX HENRI I'V
dentifiant infernational de comple bancaire
IBAMN (Intarmational Bank fooount Mumber) BIC {Bank ldentifier Code)

FRTE 3008 T334 oon m7s &011 109 CMCIFRPF
Dombellation Trulalre du compta (Account Owner)
CIG MEALIX HEMNRI W AQTARY CLUB DE MEALUX
2 PLAGE HEMNAI IV AUTRES MANIFESTATIONS
TTI00 MEALIX 15 RLUE S0FHIE DE CHOISELL
TW33160244665 TTATO POINCY

Aamattar oo ralewd & toul autra organisma ayant besoin da connaitre FARTIE RESEHVEE Al DESTINATAIRE DU RELEVE
vas rélérences bancairas pour ka domicilation de vos virements o de

préalvemants & volra comple. Vous évierez ainsl das ereurs ou des

retards d'‘axécution




PIEGE JOINTE MAIL - FLYER OFFRE PARTENAIRE

Rotary L'Amitié au service de |'Action

Club de Meaux

LE PAYS DE MEAUX A UMN

INCROVABLE
TALENT

DEVENEZ PARTENAIRE DE NOTRE EVENEMENT

REJOIGN ANT QUE PARTENAIRE POUR LA DEUXIEME E )
) NCROYABLE TALENT" LE 3 FEVRIER 2024 AU
ILISEE DE MEAUX.

N EVENEMENT PHARE QUI PTIVE TENTION DE 1!
ECTATEURS L'ANNEE DERNIERE ET P! JE 40 ENTREPR

PARTEMNAIRES. 38 OFERES
20 000 EUROS RECOLTES AU PROFIT DE LA CROIX ROUGE  PROGRAMME:

SERAEDITEET
RAGERLES

OFFRE EXCLUSIVE
E L'EVENEMENT POUR METTRE EN AVANT

AU PLUS P SPECTATEURS
IFIAMNCE :

Mom / Prénom :

Téléphone :

Meau>

en indiguant « Au bén

EN PARTENARIAT AVEC LA VILLE =
DE MEAUX PMeaux

Fiere de notre histoire




0 4 2 FLYER OFFRE PARTENAIRE FORMAT RESEAUX
o

i\ f;'
Rotary L'Amitié au service de l'Action v Eg“
Club de Meaux A4
LE PAYS DE MEAUX A UN

LE 3 FEVRIER 2024 BVABI_E AU COLISEE DE MEAUX

DEVENEZ PARTENAIRE

Plus de
Plus de 40 entreprises partenaire
reversés au profit d'associations en 2023.

LES BENEFICES DE L'EDITION 2024 SERONT REVERSES A LA CROIX
ROUGE DU PAYS DE MEAUX

NOS OFFRES CONTACTS / QUESTIONS

OFFRE SILVER 300 EUROS Ro’rary Club de Meaux :
Publicité dans le programme 1/8° de

page + 2 places offertes L 07 83 56 24 08
OFFRE GOLD 600 EUROS
Publicité dans le programme 1/4 de

page + 4 places offertes m "UTGWmecflux@gmqil,com

OFFRE PLATINIUM 1500 EUROS f https://t.ly/Ke_Bs
Membre du jury + Publicité dans le
programme 1/2 de page + 10 places
offertes

Y
C C Soge 0.1 o RTE  @ptic2c00 g

EN PARTENARIAT AVEC LA VILLE
DE MEAUX EMLJUX

igrs do notre histaire
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QUTIL SUIVI DE PERFORMANGE PROSPEGTION

04 3ENTREPHISES + BILAN PROSPEGTION ENTREPRISES

-~
)

="

- -

Prospection
entreprises

110

‘QJq?Eige
tL

Prospection
physique

66

Q/i’

Prospection
téléphonique

"‘/'.? I}
Tw.

Entreprise relancée
intéressée tél/mail

it

Nombre d’ offres
silver vendues

2

’

- -

Nombre d’offres
gold vendues

25/25
o H

Attente objectif clients
nombre contrats

2

it

Objectif réalisé de
contrats vendus

4

ﬁfgcg

Taux de réussite vente

200%

25 K

Taux de réussite de
prospection

3.6%

jat
Argent

1800€

ﬁfsca

Places vendues

1150

(e
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04-4 FICHIER PROSPECTION MEDIA +BILAN

Le Parisen nathalie.lavacchielli@leparisien. fr

Evasion vieoire.brual@hpi.fr oul

Duygena julie viguei@oxygena.fr oul

La Mama justine_ansel@lamame fr oul

France 3 Région helene reveliera@francetvfr oul
Partenariat Evasion - Rotary Club de Meaux e O
Anatole Cieslak w03 fyaSminutes) ¥ & i

A victoire bruel@hpi fr =

Bonjour Madame Bruel,
Je me permets de vous contacter dans le cadre de la soirée Incroyable Talent du Pays de Meaux organisée par le Rotary Club de Meaux.

Mous recherchons un partenaire radio dans fintention de promouvoir cette soirée, en contrepartie nous diffuserons volre logo sur les supports de communication
du Rotary ainsi que sur le grand écran de la soirée devant 1200 spectateurs,

Merci de revenir vers moi si vous seriez intéressé de collaborer avec nous pour ce projet de grande envergure
Excellente journée a vous,
Cordialement,

Anatole CIESLAK
06 84 80 70 05

N\ o
| | Transférer ||
L v

- :
| # Répondre
M E

EVASION

. pE TUBES!

Toujours =~
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04 4 conacrranio evasion

VICTOIRE BRUEL
CONTACTEZ LE SERVICE PARTENARIAT D'EVASION
A: anal et b

VB

Bonjour Anatole,

Merci pour votre mail et votre intérét pour Evasion.
Nous serions tres intéressés de collaborer sur la soirée Incroyable Talent du Pays de Meaux.

Je peux vous envoyer un premier jet de contrat de partenariat dans la journée si vous le
souhaitez. Pour ce faire, j’aurais besoin du nom de I’'association arganisatrice et du nom du
signataire du contrat.

Bien cordialement,
Victoire

Victoire Bruel
Chargée de promotion

Tel. : 07 88 47 62 25 -01 69 13 29 89
E-mail : victoire.bruel@hpi.fr

Anatole Cieslak
Rép. : CONTACTEZ LE SERVICE PARTENARIAT D'EVASION
A: VICTOIRE BRUEL

AC

Bonjour Victoire,

Je fais suite & votre retour de mail, menci pour voire réactivité.

Ja suis heureux de savoir que Evasion est Iriés intéressé pour collaborer avec nous pour cette soirée.
Ja suis trés intéressé de pouvoir recevoir Un premier jet de contrat de partenariat dans la journée.
Nom de I'association organisatrice : Rotary Club de Meaux

Nom du Signataire du contrat : Présidente du Rotary Club de Meaux - Christiane COURTOT

Ci - joint wous trouverez des compléments dinformations pour la soirée.

Excellenta journée & vous,

Bien Cordialement,

Anatole Ciestak
06 84 80 70 05

ve VICTOIRE BRUEL
Rip. : CONTACTEZ LE SERVICE PARTENARIAT D'EVASION
A: Anab ak

Bonjour Anatole,

Vous trouverez, cl-joint, ke premier jat du contrat de pour 'évé ] Talent la 3 féwrier 2024.

J'attends vos retours ot n'hisitez pas & me dire 575 y a des choses & modifier ou delaircir,

Belle fin da joumée,
Victoire

WVictoire Brus!

¥y

® graupe HPi vous 5 |I|||I<|r e inte ke
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0[“[ PARTENARIAT RADIO EVASION

EVASION

roajours |- DETUBES!

CONTRAT DE PARTENARIAT

EMNTRE :

EVASION

BP 10 079 - 91002 EVRY CEDEX - Tel : 01.69.13.30.00

Aeprésentée par Madame Victoire BRUEL, en sa qualité de Chargée de Promotion

Ci-aprés dénommée « EVASION »

Et:

Rotary Club de Meaux

15 Rue Sophie de Chosseul

FHT0 Poincy

01 64 33 0699

Représentée par Madame Christiane COURTOT, en sa qualité de Présidente

Cl-aprés dénommée o LE PARTENAIRE »

PREAMBULE
Le présent contrat a pour objet de déterminer les conditions et modalités dans lesquelles EVASION fournira
au partenaire, les annonces visées & Particle 3 ci-aprés et les conditions et modalités dans lesquelles le
partenaire fournira & EVASION les services visés a Farticle 4 ci-apres.
CECI EXPOSE, IL A ETE CONVEMU CE QUI SWIT :

ARTICLE 1 - OBJET DU CONTRAT

Le présent contral de partenariat a pour objet la promation réciproque de la soirée Incroyable Talent
organisée par le Rotary Club de Meaux qui durd lieu e Samedi 3 Février 2024 au Colysée de Meaux et
EVASION,

ARTICLE 2 - DUREE

Le contrat est conclu & partir des périodes de communication définies dans I'Article 3,

= T K

EVASION s'engage & promouvoir l'événement sur I3 péricde du Lundi 29 Jamvier au Samedi 3 Féyrier 2024

par le dispositif suivant -

condes pour promouvos Mévénement du 29 Janvier au 3 Féwrier 2024 &
irbe 77 sud soit 30 spaots sur la période.
thon du spat Svet les dEments principaux fourris par e Rotary Chib.

i rubrigues « AGENDA SORTIES = la semaine de I'évinement,

2 360 euros h.t (contrat de partenariat dome prestation gratuite pour

ENAIRE

s supports de communication de l'événement suivants - réseaux sociaur,
aun d Fentrée dee la salle,

isian (3 m x 2) sus les barrikres aux abends de FéwEnement (Farking ou
I'iodnement.

1oement des remerciements des parenaires,

1 5uf I grand dcran de Ly soinée.

on & l'entrée du Colysée be jour de P'événement.

w des photos 3 Evasion des banderoles, et tous autres supports de
saraitre,

ELE

¢ ne donne Ju partenaine aucun drodt de propriété etfou d'usage sur les
1 3 EVASION et réciproguement.

il Gu'EVASION bénéficie ung exclyghitd de partenariat radip sur by
¥ RADIQ, D interviews ou des jeux antenne sur d'autres radios sans
re. Dand le cas ol & partenaive ne powrait répondre favarablement &
ys étre dans Pobligation de reconsidéver los modalitds ot fou be principe

&, l'interprétation ou Fapplication des présentes, les parties conviennent
v & Famiable, sl aucun sccord n'étalt trouvé de <'en remettre aux seules
fee d'Ewry.

Fait en deux exemplaines, le bundi 15 jarwier 2024,

Powr Retary Club de Meaux
CHRISTIANE COUR?

Pour EVASION

- Wictoine BRUEL
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FIGHES REPORTING - 11/10

Etablir un brainstorming de la levée de fond que I'on pourrait
réaliser avec une association o
Trouver une association avec qui établir notre projet pédagogique
de vente et de communication N
Prospection téléphonique auprés des association de Meaux
Champs sur Marne et Noisy le Grand

Répartition des rbles

A tour de réle, chaque membre de P'équipe prend un réle différent, d'une réunion & Fautre.

Réle

Description

Animateur

Weille A la Mluidité de la discussion, & ce que
chacun puisse s'exprimer, et & I'organisati

Artention : 'animateur ne doit pas étre
dictateus. Au mime titre que tous les aut
exprime des idées, écoute les arguments
critiques.

‘Gardlen du termps

Survellle les échéances et vellle  ce que |
groupe les respecte,

Attention : Il ne doit pas hésiter &
interrornpre, écourter, rappeler, signaler |
s échiéances.

Il doit aussi quantifies le tem ps passé sur
chagque acthon ou échange et le jeindre m
documents de la réunion

Seribe

Il note sur le support commun du groupe
tableau blanc), bes idées principales. Il oy
le support et partage son éoran.

Attention : le fait d'avoir la fiche, ne da
conduire le scribe  diriger |'ensemble de
disoussion, nl & n'éerire que ses propres v

La mémoire du groupe, Il note les idées n
retenues maks sur lesquelles il sera peut-d
utile de revenir plus tard {par exemple, sl
piste principale échoualt)

Attention ; le secrétaire participe aussi
discussion au méme titre que tous les au

Rapporteur

Peut intervenir pour "couper™ guelgu'un
monopalise la parcle depuis trop longten
Au contraine, il peut inciter une personne
e dit rien b prendre |a parole.

Pendant la réunion

1. Frospection

telphanique

des
assaclations
renseignées
st b Ticksier
Estal Lt
Asroglation

2. Relance
Lt

I groupe

Onalis Sara

L Relance de | Onalis Sara

Trauwer des
ASSOCRELICN Fvec qui
etablic natre projet

Ernvoyer mail de
relance aux
associations appelés
pour les remercier de

lappel ot lewr ervoyer
plus d'information sur

le projet

Chercher les
e-mail des
EALTERTISEs

Rikaultats
détaillés dans le
tabbeau
Prospection
Tihéphonique
prospection
téldphonique
association

Octobne

Mlail gecrin Fin Detoboe

Fin de semaine
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04-5 Prospe

FIGHES REPORTING - 25/10
ction teléphonique des entreprises renseignées dans le

fichier Excel Prospection Téléphonique o
Renseignement sur e résultat des appels de prospection si
intéresser ou pas

Préparer la réunion avec Monsieur Vielpeau

Janvier

Fin de semaine
du
25/10

Objectifde Résultatde Décision prise Date
d'échéance

Répartition des rdles
A tour de rble, chague membre de I'équipe prend un rdle différent, d'une réunion a l'autre.
Réle Description Nem
Veille a la fluidité de la di
chacun puisse s'exprime Pendant la réunion
: lanimateur
Animateur ﬂﬂﬂﬂﬂ. )
dictateur, Au méme titre
exprime des idées, écout
critiques.
Surveille les échéances e Trouver des | Résultats
groupe les respecte. 1. Prospection  |e groupe entreprises  détaillés dans
tildphonique Sponsors le tableau
Gardien du temps. Attention ; Il ne doit p: des Prospection
entreprises
interrompre, écourter, ra rentalgnies Téléphonique
des échéances. sur be fichier
Il doit aussi quantifier le Exeel
chagque action ou échang
documents de la réunion
Il note sur le support con 5t i Envoyer mail | Mail écrit
tableau blanc), les |dées " m.;"“ Onalis Sara de relance
le support et partage sor i _
ib entreprises
Scribe i appelés pour
Attention ; le fait d'ave les remarcier
conduire le scribe a dirig de lappel et
discussion, ni & n"éerire ¢ leur envoyer
La mémaire du groupe. | plus
retenues mais sur lesque d'infarmatio
utile de revenir plus tard nsurle
Secrétaire piste principale échouait projet
Attention :le secrétair  POUF 18 prochaine séance : listez toutes actions qui restent & faire et par qui elles
discussion au méme titn  SEFONt prises en charge.
Description de  Action
AR, |-t intervenir pour "ot FURTT mende par  Faction Faction
Rapporteur manopolise la parole deg
Au contraire, il peut incit
ne dit rien & prendre la p

1. Relance de  Onalis Sara Chercher les
maills e-mail des
entreprises

Fin de semaine

PAGE 38
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Répartition des réles
A tour de rile, chaque membre de I'équipe prend un rile différent, d’une réunion a l'autre,

FICHES REPORTING -06/11

- Prospection physique dans Ia zone industrielle de
Meaux - Mareuil et Nanteuil N
- Proposition de sponsoring avec I’association
- Relance de mails

Réle

Description

Animateur

Veille & Ia fluidité de la discu:
chacun puisse s'exprimer, et

Attention : 'animateur ne
dictateur. Au méme titre que
exprime des idées, écoute le:
critigues.

Gardien du temps

Surveille les échéances et vel
groupe les respecte.

Attention : Il ne doit pas h
interrompre, écourter, rappe
des échéances.

Il doit aussi quantifier le tem
chaque action ou échange et
documents de la réunion

Scribe

Il note sur le support commu
tableau blanc), les idées prin
le support et partage son écr

Attention : le fait d"avoir la
conduire le scribe a diriger 1'
discussion, ni & n'écrire que ¢

Secrétaire

La mémoire du groupe. Il not
retenues mais sur lesquelles
utile de revenir plus tard (pai
piste principale échouait)

Attention : le secrétaire pa

discussion au méme titre qu

Rapporteur

Peut intervenir pour "couper
monopolise la parole depuis
Au contraire, il peut inciter u
ne dit rien & prendre la parol

Pendant la réunion

1. Prospection | groupe
phisique
dans la rone
indusitrielle
Anatole
2. Relance de gy
mails

Trouver des
donateurs

Envoyer mail
de relance
aux
entreprises
qui n'ont pas
répendues

Résultats
détaillés dans
le tableau
“Compte rendu
prospection”

Janvier

Mail écrit Fin de semaine

Pour la prochaine séance : listez toutes actions qui restent & faire et par qui elles

seront prises en charge.

1. Relancede Mehdi
mails Aurdane

Objectif de
Faction

Chercher les
e-mail des
entreprises

Résultat de Décision prise  Date
Faction d'échéance

Fin de semaine
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Division de I’équipe en 2 groupe

FICHES REPORTING - 20/11
04.5

Saif / Anatole / Auréane

Prospection d’entreprise a Meaux

Mendi / Sara o
Gréation de la page de garde et commencer la rédaction du
rapport écrit _ _ B _
Relance des entreprises contactée le 6/11 par téléphone et mail

Répartition des rdles
A tour de rile, chaque membre de I'équipe prend un réle différent, d'une réunion a lautre,
Rdle Description | Mo I
Pendant la réunion
Veille & la fluidité de la discussion,
[ PTG AR Ll Dwscription de Faction  Action mende par  Objectif de Résultat de Decision prise Date d'échéance
Faction Faction
Attention : Fanimateur ne doit
Animateur = d
dictateur. Au méme titre que tous
exprime des idées, écoute les argi R S Vo did errepwines | Priusons b o & [
critigues., e S ::::W:. ::;:: it
Survellle les échéances et veille 4 F— ———
groupe les respecte. —
Gardien du temps Attention : Il ne doit pas hésiter
= Drrgres mnad oo rele t olad do rwerndie
interrompre, écourter, rappeler, si S e omwiacher pas biphons b, | Tiblphone
des échéances. e
Il doit awssi quantifier le temps pa R i vl S
st ey idireni
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